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ACTA No. GEE-817 

NOMBRE DEL COMITÉ O DE LA REUNIÓN: ASESORÍA EN LA FORMULACIÓN 

DE PLAN DE NEGOCIOS FONDO EMPRENDER. 

CIUDAD Y 

FECHA: 

 

Riohacha, 26 de julio de 

2024 

HORA INICIO: 

8:00 am 

HORA FIN: 

10:00 am 

LUGAR Y/O 

ENLACE:  

 

Centro de Desarrollo 

Empresarial SBDC – SENA. 

DIRECCIÓN / REGIONAL / 

CENTRO:  Regional 

Guajira/Centro Industrial y de 

Energías Alternativas CIEA. - 

AGENDA O PUNTOS PARA DESARROLLAR: 

1. Revisión del avance en el desarrollo del plan de negocio.  

OBJETIVO(S) DE LA REUNIÓN: 

Revisión del desarrollo de los siguientes puntos   

1. ¿Cuáles son las necesidades que usted espera satisfacer de sus potenciales clientes / 

consumidores?   

2. ¿Describa la tendencia de crecimiento del mercado en el que se encuentra su negocio? 

3. ¿Realice un análisis de la competencia?  

4. Describa la alternativa o solución que usted propone para satisfacer las necesidades 

señaladas en la pregunta. 

5. ¿Cómo validó la aceptación en el mercado de su proyecto (metodología y resultados)?  

6. Describa el avance logrado a la fecha para la puesta en marcha de su proyecto, en los 

aspectos: técnico - productivo, comercial y legal.   

7. Elabore la ficha técnica para cada uno de los productos (bienes o servicios) que 

componen su portafolio. 

8. ¿Cómo obtendrá ingresos?  

9. Describa las condiciones comerciales que aplican para el portafolio de sus productos. 

DESARROLLO DE LA REUNIÓN 

Después de revisados los avances presentados en el plan de negocio por parte del 

emprendedor se recomienda desarrollar las siguientes correcciones:  

 

Análisis de Mercado 

• Asegúrate de usar datos recientes y relevantes para apoyar tu análisis. Investiga y cita 

fuentes actuales que respalden la demanda de tus servicios. 

• Detallar las características y comportamientos de sus clientes. Describir quiénes son 

tus clientes, dónde están y por qué necesitan tus servicios. 
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• Demostrar que hay una demanda real para tus servicios. Presenta resultados de 

encuestas y estudios que demuestren esta demanda. 

• Mostrar la ficha técnica de la encuesta.  

Descripción de Productos y Servicios 

• Explica las características técnicas de tus servicios de manera sencilla. Describe qué 

equipos usas y por qué son importantes para la calidad de tu trabajo. 

• Destacar las innovaciones que hacen tus servicios únicos. Explica cómo usas la 

tecnología y la creatividad para ofrecer algo diferente. 

Estrategias de Comercialización 

• Definir claramente cómo llegará a sus clientes. Explica los métodos que usarás para 

entregar tus servicios y productos. 

Validación del Mercado 

• Describe claramente cómo validaste la demanda para tu proyecto. 

Contribución a Planes de Desarrollo: 

• Muestra cómo tu proyecto apoya los planes de desarrollo locales y nacionales. Alinea 

tus objetivos con los de los planes de desarrollo y explica los beneficios. 

 

CONCLUSIONES 

Después de la reunión sostenida con el emprendedor, se identificaron áreas clave para la 

mejora y el desarrollo del proyecto. Es crucial implementar las recomendaciones propuestas 

para asegurar que el proyecto cumpla en su totalidad con los lineamientos establecidos en las 

convocatorias del Fondo Emprender. Cabe destacar que el emprendedor ha mostrado un 

avance significativo en la elaboración del plan de negocio, lo que refleja su compromiso y 

dedicación para alcanzar los objetivos del proyecto. La implementación de estas mejoras no 

solo fortalecerá la propuesta, sino que también aumentará sus posibilidades de éxito en las 

convocatorias. 

ESTABLECIMIENTO Y ACEPTACIÓN DE COMPROMISOS  

ACTIVIDAD 

/DECISIÓN 

FECHA RESPONSABLE FIRMA O 

PARTICIPACIÓN 

VIRTUAL 

Desarrollo de 

correcciones.  

terminar al 100% 

16/08/2024 Deycer Fuenmayor  

Describa las 

condiciones 

comerciales que 

aplican para el 

portafolio de sus 

productos.  

16/08/2024 Deycer Fuenmayor  
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 Realice la 

proyección de 

cantidades y 

precios de venta 

(mensual). 

Justifique los 

resultados 

y señale la forma 

de pago 

 

16/08/2024 Deycer Fuenmayor  

Describa la 

normatividad que 

debe cumplirse 

para el portafolio 

definido 

anteriormente: 

Identificación de 

la norma, 

procesos, costos 

y tiempos 

asociados al 

cumplimiento de 

la 

normatividad. 

16/08/2024 Deycer Fuenmayor  

Defina los 

requerimientos 

en: 

Infraestructura - 

adecuaciones, 

maquinaria y 

equipos, 

muebles y 

enseres, y demás 

activos. 

 

16/08/2024 Deycer Fuenmayor  

¿Cuál es el 

proceso que se 

debe seguir para 

16/08/2024 Deycer Fuenmayor  
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la producción del 

bien o prestación 

del servicio? 

DE: ASISTENTES Y APROBACIÓN DECISIONES 

NOMBRE DEPENDENCIA

/ EMPRESA 

APRUEB

A  

(SI/NO) 

OBSERVACIÓ

N 

FIRMA O 

PARTICIPACIÓ

N VIRTUAL 

Deycer 

Fuenmayor 

Emprendedor SI N/A  

Jaider 

Curiel De 

Luque 

SBDC - SENA SI N/A  

De acuerdo con La Ley 1581 de 2012, Protección de Datos Personales, el Servicio Nacional 

de Aprendizaje SENA, se compromete a garantizar la seguridad y protección de los datos 

personales que se encuentran almacenados en este documento, y les dará el tratamiento 

correspondiente en cumplimiento de lo establecido legalmente. 

 

ANEXOS 

 
 

Fuente: Curiel Jaider (26 de julio de 2024). Reunión de inicio de asesoría formulación plan 

de negocio Fondo Emprender. 


